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Emissary

Especialistas en gestion inmobiliaria y patrimonial

Dos talentos stiper especializados que, ademds, son marido
y mujer. Socios en lo personal y en lo laboral, el tindem
perfecto para construir una empresa prometedora como es
Emissary, dedicada a la gestién inmobiliaria y al patrimonio
artistico.

¢;Quién hay detras? Ana Marfa Pomar Gonzélez y José
Garcia Sdnchez. Ella, licenciada en Historia del Arte y perito
judicial colegiado, estd especializada en economia cultural
y gestién de patrimonio. En los tltimos afios también ha
dirigido una agencia inmobiliaria.

El licenciado en administracién y direccién de empresas
y MBA por IE, es experto en marketing, finanzas y fiscalidad.
Proviene de una familia de emprendedores; ya desde pequerio
ha vivido intensamente el mundo empresarial a través de su
padre, su gran referente y ejemplo a seguir, que le ha influido
alo largo de toda su carrera implicAndole en los negocios

familiares, empezando desde bien abajo.
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Ellos nos cuentan su historia, cémo nace Emisarry, su
experiencia en el sector y qué servicios ofrecen, en esta

exclusiva entrevista a La Moraleja Magazine.

La Moraleja Magazine.- ;Cémo nace Emissary?
José Garcia.- Provengo de una familia de emprendedores y
siempre he tenido esa espinita clavada. Poder llevar a cabo un
proyecto empresarial, desde su concepcién como idea hasta
hacerlo realidad, es una tarea que siempre habfa querido
realizar, pero al estar tan “encauzado’ laboralmente, siempre
te queda la incdgnita de saber si habrias podido y sabido
emprender, asf que también era un reto para mi. Porque
la teoria te dice que si, pero salir de tu zona de confort y
atreverte, es otra historia.

Ademas, coincidi6 con la aparicién de la que es hoy mi
mujer, y tuvimos esa gran idea que hoy es Emissary. ;Por qué

no mezclar dos mundos como son el Real Estate y el Arte,



tan ligados en el extranjero y no tanto a nivel nacional? ;Por
qué no intentar dar un servicio que englobe los dos tipos

de patrimonio mds importantes que posee la gente? Era un
reto dificil pero muy apetecible de afrontar. La experiencia
de Ana en el mundo del arte al mas alto nivel, junto con la de
su ultima etapa como directora de una agencia inmobiliaria,
era una gran fortaleza. Y yo siempre habia tenido en mente
crear un servicio de alta calidad en el mercado de vivienda de
segunda mano, como pasa en paises como Estados Unidos o

Gran Bretaria, donde estd totalmente profesionalizado

Queria llevar la experiencia de compra del mercado de la
vivienda de obra nueva —mi sector profesional— donde todo
estd regulado y medido al milimetro, al mercado de vivienda

de segunda mano.

LMM.- ;Tenfais experiencia previa en este sector?

Ana M?® Pomar.- Tenia experiencia en la gestién de inmuebles
de lujo porque anteriormente trabajé en Sotheby “s y siempre
me llam{ la atencidn la parte relativa a Real Estate. Antes

de mi etapa como directora de una firma inmobiliaria, yo
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trabajaba en un despacho que daba asesoramiento a grandes
patrimonios, en lo referente a lifestyle y bienes de lujo, sobre
todo artisticos. Me especialicé en economfa cultural, lo que
me llevo a enfocarme en el asesoramiento independiente
como consultora de arte y patrimonial.

José Garcia.- Experiencia previa, jtoda! Mi familia se dedica
al mundo inmobiliario a través de varias sociedades, cuyo
méximo exponente es Clement. Més especificamente a la
promocién y construccién de viviendas a través de esta
sociedad, asi como al arrendamiento de diferentes tipos de
inmuebles (viviendas, locales comerciales, oficinas y hoteles)
a través de la Socimi Arrienda, y lo he vivido desde que naci
y desde bien abajo. Mi formacién, junto con el paso por las
diferentes areas de las diferentes empresas familiares desde
mi adolescencia, me han otorgado la capacidad de tener una
visién global y especializada del mercado inmobiliario. Y esa
experiencia junto con la de Ana han permitido el nacimiento

y crecimiento de Emissary.

LMM.- ; Qué papel jugdis dentro de la empresa?

Ana M* Pomar.- Me resulta casi imposible describir un tinico
papel o perfil. Adoro mi trabajo y me gusta mucho el trato
directo con nuestros clientes. Mi puesto es el de directora,
dirigiendo la parte relacionada con el asesoramiento artistico
en todas las dreas que nuestros clientes demandan, pero
también superviso todo el proceso de compraventa de
inmuebles, desde que el cliente nos confia su vivienda hasta
la firma en notarfa. No me gusta quedarme en el despacho,
este es un trabajo muy dindmico y nunca sabes con lo que te
vas a encontrar, hay que salir y moverse.

José Garcia.- Por mi formacién y experiencia abarco varias

areas de la empresa: direccién financiera, fiscal, obligaciones
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sociales y responsabilidad corporativa, asi como marketing
e imagen de marca. Ademas de realizar estas labores
internamente para el desarrollo de Emissary, también las
realizo externamente para nuestros clientes, elaborando
estudios fiscales para ellos, asesordndoles en los diferentes
impuestos, tributos y tasas a calcular y presentar ante las
diferentes administraciones, ayudando a compradores en
la obtencién de financiacién —en caso de necesitarla— a
través de varias entidades financieras con las que trabajamos
normalmente para la adquisicién de una vivienda externa

o cuya venta gestiona Emissary, redactando los contratos
de compraventa o arrendamiento y también llevando

a cabo todo el plan de marketing que rodea la venta o
arrendamiento de un inmueble.

Por ultimo, también hemos ayudado a varias promotoras
de obra nueva en la venta y gestion de sus promociones de
viviendas, desarrollando varias de sus necesidades a nivel
financiero, fiscal, juridico y marketing, creando por ejemplo
laimagen de marca y todo el plan de marketing y publicidad
de la promocién, gestionando la obtencién del préstamo
promotor asi como avales que garantizan los pagos a cuenta
de los clientes, elaborando los contratos de compraventa, etc.
En definitiva, todas las gestiones necesarias para llevar a cabo

la venta de una promocién de obra nueva.

LMM.- ;Por qué deben confiar y apostar por Emissary
vuestros clientes?

José Garcia.- Por nuestro servicio global, personalizado y
totalmente diferenciado en la intermediaciéon de compra,
venta y arrendamiento de viviendas y otros tipos de
inmuebles, obras de arte y bienes muebles de lujo. Global,

porque damos un servicio 360 grados, abarcando todas las



dreas implicadas en la compraventa de un bien mueble o
inmueble, y lo hacemos internamente, sin actores externos,
garantizando la méxima confidencialidad. Personalizado,
porque Anay yo participamos activa y personalmente en
cada una de las operaciones que nos encomiendan nuestros
clientes, siendo totalmente accesibles y ddndoles un servicio
completamente adaptado a sus necesidades. Y diferenciado,
por todo lo anterior, sumado a que realizamos una serie de
acciones que ponen en el maximo valor de mercado una
vivienda o una obra de arte. Estamos ya consolidados en
nuestra drea de influencia y ahora queremos ayudar a nuevos
clientes de otras areas de Madrid.

Ana M Pomar.- Acuden a nosotros muchos clientes que
estan en pleno proceso de divisién patrimonial, herencia, etc.
Tanto clientes particulares como Family Office o despachos de
asesoramiento financiero que demandan nuestros servicios
para ofrecer al cliente una gestién integral. En ocasiones

—y es por ello por lo que nos diferenciamos radicalmente

de otras empresas—, los clientes necesitan ambos servicios
inmobiliario y artistico. La relacién entre un mundo y otro es
tremendamente cercana; aunque a priori parezcan sectores
muy diferentes, estan intimamente relacionados y si una
misma empresa puede llevar una gestion integral de todo, sin

duda nuestros clientes lo prefieren.

LMM.- ;Cémo es el mercado inmobiliario en Madrid?
José Garcia y Ana M? Pomar.- Muy dindmico. Madrid

estd ebullicién y un fiel reflejo de ello es el mercado

inmobiliario. Es un polo de atraccién, ya no sélo a nivel
nacional, sino también a nivel internacional, en cuanto
a inversidn, oferta de trabajo, educacional y de ocio.
Ademas, a nivel turistico, Madrid es uno de los diez
destinos més populares internacionalmente y contamos
con una inversidn extranjera potente que quiere residir
en Madrid.

Todos estos factores provocan una expansién
demografica de toda el drea metropolitana. Como dato, la
poblacién de Madrid crecié en medio millon de habitantes
en la dltima década, nuevos habitantes que necesitan un
sitio donde vivir. Desde hace ya varios afios, y lo estamos
viviendo en la actualidad, existe un déficit en el niimero
de viviendas construidas respecto al nimero de creacién
de hogares. Desde el sector de obra nueva llevamos
aflos incidiendo en esta falta de oferta, que tensiona
el mercado al alza de los precios y, consecuentemente,
arrastra también a la vivienda de segunda mano, lo que
ha provocado que los plazos en la toma de decisién de
los compradores se hayan acortado sustancialmente,

aumentando la actividad del mercado.

EMISSARY
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